() Presto

Presto Brandscikerhet AB dir en komplett leverantor av produkter och tjdnster inom brandskydd och utrymningssdkerhet med tillhGrande rikstéickande service.
Prestokoncernen dr en svensk familjedgd féretagsgrupp med huvudkontor och egen tillverkning samt centrallager i Katrineholm. Ytterligare en produktionsenhet finns i
Gnosjé. Foretaget startade 1959. Presto finns lokalt ndrvarande i hela Norden genom egna dotterbolag, servicekontor och samarbetspartners. Totalt har koncernen 300
anstdllda och berdknas omsdtta ca 500 MSEK under 2017.

Presto soker nu

TEKNISK SALJARE

Vi utvecklar var organisation i Region SYD med en teknisk saljare pa vart affirsomrade "fasta
gasslackanlaggningar”.

Vad erbjuder vi?

Presto som foretag erbjuder helhetskoncept inom férebyggande brandskydd. Som teknisk séljare i regionen kommer du
att fa ett omvéxlande och stimulerande arbete som representant for foretaget och arbeta med bade nya och befintliga
kunder i ett affairsomrade dar Presto idag ar marknadsledande.

« En gedigen introduktion och utbildning - darefter arbetar du sjalvstandigt med bra stéd fran dina kunniga kollegor

« En stimulerande arbetsmiljo med goda majligheter till personlig utveckling och fortldpande intern utbildning i “Presto
Academy”

- Goda karriarmaojligheter da bolagets utveckling ar mycket stark och omfattande.

I rollen arbetar du med:

- Samarbetspartners, befintliga- och nya kunder. Affarsmojligheterna skapas ifran ditt eget arbete, ifran var séljorganisation
samt inkommande forfragningar.

« Befintliga kunder dar du ar delaktig i ett affarsteam med uppdraget att utveckla kundrelationerna, samt utveckla deras
tekniska brandskyddssystem.

« Att driva och utveckla forsaljningen av Prestos gasslacksystem och serviceunderhall pa hela region Syd.

« Att |6sa kundernas behov genom att vara kundorienterad och omvandla det till en teknisk I6sning som motsvarar
kundens dnskan.

« Kollegor i olika avdelningar i ett tatt samarbete. Du har ofta huvudansvar for de affarsprojekt du driver, men kan ocksa
vara en del av ett affarsteam dar du driver en del av en helhetslosning. Du arbetar med och involverar dina kollegor inom
andra avdelningar i varierande form. Som stod till ditt arbete har du en projektledare och en leveransavdelning som ar
dedikerad affarsomradet. Utéver det arbetar du genom vara verksamhets- och CRM-system.

« Din budget, i linje med vara resultat-/avdelningsmal.

Vem dr du?

Vi soker dig som har erfarenhet av tjanste- och/eller teknisk forsaljning. Du vill vara delaktig i bolagets utveckling och

vill gora skillnad. Du har goda referenser med kompetens fran séljrelaterade roller med erfarenhet att driva affarer hos
bade lite storre och mindre kunder. Du har en formaga att bygga goda relationer samt utveckla nya affarer hos kund. En
framgangsrik bakgrund inom tjansteforsaljning i kombination med teknik ar meriterande. Du tycker om att ta initiativ, har
formagan att planera och arbeta sjélvstandigt i kombination med att vara en god "teamplayer”. Du &r strukturerad, driven
och malmedveten. Du trivs med att skapa och utveckla goda relationer med bade kunder och internt. Du har en god
datavana och beharskar Office-paketet. Du har B-korkort.

Presto ar i standig utveckling, dér engagemang, delaktighet och respekt ar nagra av vara varderingar som genomsyrar
vart dagliga arbete. Delar du dessa varderingar blir du snabbt en del i verksamheten. Du kommer tillhéra region SYD med
placering pa Malmékontoret. Malmé ar huvudkontoret i regionen. | tjdnsten ingar tjanstebil och 16n enligt Prestos policy.
Da urval och intervjuer kommer att ske I6pande ber vi dig skicka in din ansékan snarast.

Vdlkommen med din ans6kan!
Ansokan skickas via e-mail till david.carlsson@presto.se. Har du fragor om tjansten ar du valkommen att kontakta var
Regionchef David Carlsson pa 010-45 20 300.
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